
Come drive with us!We have it ‘oil’ together!

Sales manager belgië b2bCommercieel directeur
Jouw functie:
• Je verkoopt onze CAPScard tankkaarten aan klanten in de B2B markt.

• Je bent verantwoordelijk voor de opvolging van bestaande klanten  
en gaat ook actief op zoek naar nieuwe afnemers.

• Je hebt een neus voor nieuwe businessopportuniteiten en bent  
verantwoordelijk voor de verkoopresultaten in België.

• In nauwe communicatie met de directie stel je doelgericht  
marketing- en salesplannen op.

G&V Energy Group is één van de grootste onafhankelijke 
retailnetwerken van tankstations in België. G&V is een sterk 
groeiend en familiaal gerund bedrijf met een team van 
een 25-tal enthousiaste en dynamische medewerkers.

De groep is volledig verticaal geïntegreerd van de  
raffinaderij tot de eindklant. Daarnaast heeft G&V  
een uitgebreid netwerk van momenteel 350 moderne 
tankstations waar o.a. het tankkaartensysteem 
CAPScard wordt aanvaard.

Om onze activiteiten verder uit te bouwen 
zijn wij op zoek naar een Commercieel  
Directeur en een Sales Manager België B2B. 

Je komt terecht in een dynamische 
onderneming met gevestigde waarde. 
G&V Energy Group biedt competitieve 
salarispakketten, extralegale voordelen en 
doorgroeiperspectieven.

Jouw functie:
• Je ontwikkelt een verkoopstrategie die optimaal instaat voor het 

behalen van vastgelegde verkoopobjectieven.

• Je bent de inspirator en grondlegger van rendabele  
sales- en marketingplannen.

• Je motiveert, coacht, leidt het sales-team en zorgt ervoor dat targets 
behaald worden.

• Je rapporteert de resultaten op regelmatige basis aan de directie.

Jouw profiel:
• Je bent een peoplemanager met ervaring en een uitgesproken  

succesvol commercieel talent.

• Je bent vertrouwd met het efficiënt leiden van een team.

• Je bent dynamisch, gedreven en werkt resultaatgericht.

• Je beschikt over uitstekende communicatieve vaardigheden,  
inspireert, motiveert en realiseert.

• Je bent perfect tweetalig (N/F).

• Je legt vlot nieuwe contacten en hebt een stevige dosis  
overtuigingskracht gekoppeld aan een doe-mentaliteit.

Interesse? Mail je cv naar xavier.dewulf@g-v.be
Voor bijkomende info kan je ook bellen naar AGO International op 056 22 80 64 of 0478 44 80 36. Alle kandidaten krijgen bericht. 

Deze vacature vind je ook op www.ago.bz. De selectie gebeurt in exclusieve samenwerking met Ago International.

Jouw profiel:
• Je hebt een eerste ervaring achter de rug in verkoop en prospectie  

in een B2B omgeving.

• Je combineert een goede technische kennis van je product met  
een uitgesproken commercieel talent en bent in staat om zelfstandig  
te werken.

• Je bent gedreven en ondernemend. Je werkt nauwgezet, efficiënt  
en gestructureerd. Je gaat recht op je doel af.

• Je bent vlot tweetalig (N/F) en legt makkelijk contacten.

• Je hebt een stevige dosis overtuigingskracht.

www.g-v.be
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